
杨炯纬

u 公司及职务：卫瓴科技创始人兼CEO

u 参选类别：年度移动营销领军人物

           



人物简介

杨炯纬，卫瓴科技创始人兼首席执行官，毕业于复旦大学计算机系，复旦大学 MBA；中国互联网营销科技奠基者，

20年销售管理经验，连续创业者，天使投资人。

曾任：

• 好耶集团    创始团队成员 总裁

• MediaV     创始人 CEO

• 聚效广告     创始人 CEO

• 360集团     高级副总裁

复旦校友会创业俱乐部创始会长；复旦大学IT同学会副会长；中国商业创新委员会专家委员；36氪、虎啸传媒特约

专栏作家；复旦大学管理学院兼职讲师；金鼠标、金投赏、虎啸奖等终审评委；全国百强网络广告名人之一



突出贡献

创新底层逻辑，打造以客户为中心的协同CRM

坚持构建企业和销售、企业和客户之间的信任，这是卫瓴科技产
品的核心底层逻辑。他希望通过技术改变销售“被讨厌”的现状，
通过精准的了解客户提升销售效率。卫瓴科技的协同CRM系统就
是基于这样的底层逻辑，旨在为一线销售人员创造价值，帮助他
们更好地管理客户关系。

创新性
方法论



突出贡献

数字化营销和销售的结合

倡导将数字化营销的理念应用于销售侧，用数字化赋能精准销售，
以提高销售效率和转化率。他指出，数字化营销可以提前完成大
量的客户旅程，使得销售在最后阶段能够更加轻松地完成业务。
卫瓴科技的产品内置了B2B营销所涉及的内容营销、线下沙龙活
动、直播等所有环节，将营销行为与销售行为紧密结合，为销售
做好充分的前期铺垫。

行业倡导



突出贡献

带领公司取得的成绩
l 在公司成立2年时间内，先后获得了红杉中国种子基金、腾讯、云九资本、云启资本、光速中国等机构的3轮投资，证明了其市场价值和潜力。

l 成功打造了卫瓴·协同CRM产品，服务于多家知名企业，如金蝶、有赞等，并在多个行业领域得到应用。

l 卫瓴科技的产品已经上架至企业微信应用市场和腾讯云官网，并成为腾讯千帆官方认证的SaaS臻选合作伙伴之一。



突出贡献

带领公司取得的成绩



业界评价

杨炯纬是互联网营销行业的资深专家，拥有非常敏锐的商业嗅觉和营销探索精神。基于20余年的行业深耕，他前

瞻性地提出了互联网营销的生命周期和融屏营销等理论，并成功地将线上服务线下履约的模式复制到数字营销领域，

为互联网商业模式的创新提供了更多的可能性。

——分众传媒CEO 江南春

杨总在推动数字化转型和销售管理方面展现了卓越的领导力。他不仅关注产品的市场契合度，而且注重产品体验的

打磨，致力于将数字化营销的理念应用于销售侧，用数字化赋能精准销售，以提高销售效率和转化率。

——卫瓴科技销售副总裁 毛勇

杨炯纬被业界认为是具有前瞻性和创新精神的企业家。他提出的协同CRM理念，旨在通过数字化工具赋能一线业

务人员，实现营销公域连接企业微信私域，到私域线索孵化、营销协同及销售赋能的闭环，有效提高营销和销售效

率和线索转化率。他的这些理念和方法论体现了他对CRM系统未来发展的深刻理解和前瞻性思考。

——Morketing Research


