
王静

◆ 公司及职务：云南白药集团健康产品有限公司 总裁助理

                           兼全域营销BG总监

◆ 参选类别：TMA十周年——移动营销领军人物



人物简介

• 个人工作经历及过往成就

王静女士曾任职于TCL及三星公司，积累了丰富的marketing与sales经验。2013年加入云南白药集团健康产品事业

部，曾负责KA渠道、海外业务、品牌策划、数据分析等工作，擅长品销整合，拥有从数据分析、渠道布局、营销推

广到落地销售的全盘操作能力。2018年起担任互联网营销中心负责人，实现了事业部电商业务从“量”到“质”的

飞跃。

王静女士现任云南白药集团总裁助理兼健康产品事业部全域营销BG总监。在碎片化时代，她创新渠道分化应对解决

方案，差异化商品对精准人群推广，优化重构商品形态，通过全域营销与消费者深度沟通，夯实了“云南白药”全

国线上线下牙膏第一的品牌地位，同时也创造了“养元青”在内卷的洗护发类目高速增加的战绩。

同时，王静女士兼任云南白药健康产品事业部海外业务负责人，布局了香港、台湾、新加坡、美国等市场；创新海

外金装云南白药牙膏，受到海外市场广泛好评。



突出贡献

• 在移动营销领域提出的创新性方法论

好内容是移动营销的制胜法宝，判断内容好不好的唯一标准是用户愿不愿意主动分享。从痛点挖掘，到体现亮点，

到让用户尖叫，到黏住用户，再到用户完全信任，完成信用值、粘稠值、兴奋值、颜值、期待值5种价值构成的服务

链，让基于关键用户的信赖感、参与感和产品口碑营销，壮大成强关系和超级用户，再扩散到海量的普通用户，好

的内容则是推动这整个演变扩散的内驱力。

• 为公司发展做出的突出贡献和成绩

在碎片化时代，王静女士创新渠道分化应对解决方案，差异化商品对精准人群推广，优化重构商品形态，通过全域

营销与消费者深度沟通，夯实了“云南白药”全国线上线下牙膏第一的品牌地位，同时也创造了“养元青”在内卷

的洗护发类目高速增加的战绩。



突出贡献

• 对行业做出的突出贡献，代表性事件/案例

1、主导打造口腔极致单品——国粹牙膏套装，将国粹经典京剧融入产品包装设计和产品理念，弘扬传统文化，传

递呵护口腔健康的产品理念。该套装霸榜全网口腔护理套装TOP1。

2、主导养元青数字化移动营销项目， 精准切入防脱养发细分赛道，联名文化IP敦煌博物馆国潮营销出圈，2022年

双十一登顶天猫国货防脱NO.1，成为稳且长远的增长新曲线。

3、主导的创新元宇宙移动营销项目，定制单品云南白药元宇宙国粹牙膏套装，“国粹护口 京彩无界”，通过6位一

体的营销玩法构建了老字号品牌的元宇宙空间，登上联合国教科文组织展出。



业界评价

【ADMEN国际大奖】组委会：王静女士抓住每一个重要节点，冷静快速地做出分析和结论，带领团队无畏向前，

也为团队承担后果，对工作保持热爱和初心。“2023ADMEN国际大奖•当代中国品牌杰出青年才俊”的名号她当

之无愧！

合作伙伴：王静女士拥有丰富的移动营销的实战经验，主导的移动营销创新项目多次获行业大奖，沉淀的移动营销

方法论极具敏锐洞察和借鉴意义，尤其是对于渠道分化下的整合移动营销。

行业友人：王静女士擅长从数据分析、渠道布局、营销推广到落地销售的全盘操作。注重品效合一，实现良性流量

闭环，富有长远的用户思维。
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